na prodajnem mestu
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I GLAVNE PREDNOSTI UPORABE MOBILNE TEHNOLOGIJE V PRODAJI 0Z. POSPESEVANJU PRODAJE

Kako Salespod pomaga

Glavna prednost te tehnologije je v tem, da prinasa koristi tako za vodje prodajnih ekip na terenu, podrocne
vodje in prodajne predstavnike na terenu

Avtor: Patrik Zupancic,
lastnik in direktor, Promo.Fil

ot omenjeno Ze v prejsnjih Ste-

vilkah InStore revije, je Sales- :

pod aplikacija uporabna tako
za prodajne predstavnike na
terenu, ki aplikacijo uporabl-
jajo preko svojih pametnih telefonov ali
tablic, kot tudi za vse vodje prodajnih
ekip na terenu, podrocne vodje ipd., ki
lahko uporabljajo tako aplikacijo preko
svojih pametnih telefonov ali tablic, kot
tudi “back-office” na svojih racunalnikih.

Ena glavnih prednosti uporabe mobilne

merna za ve¢ vrst prodajnih profilov.

goca:

1.jasen pregled nad delom vseh pospe-
Sevalcev prodaje in komercialistov na
terenu v realnem Casu, iz pisarne ali od
koderkoli drugod po svetu;

2.takoj$nje informacije s terena, ne Sele
iz poslanega porodila po kak$nem dne-
vu, tednu ali celo mesecu;

3.1azjo in konkretnejSo komunikacijo s
podrejenimi v realnem casu;
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- 4.precej lazjo obdelavo in analizo vseh
podatkov s terena, ki se zbirajo v zale-
dju.

Zato bomo v tej in naslednji Stevilki re-

vije podrobneje pogledali nekaj funkci-

onalnosti, ki jih omogoca aplikacija Sa-
lespod vodjem prodajnih ekip na terenu
pri njihovem delu, to je pri vodenju, ko-
munikaciji, organizaciji, koordinaciji in

Ze na prvi strani zaledja oz. “back-offica”
se vam odpre “Inbox” slika 1, kjer lahko:

¢ vidite vse dogodke oziroma aktivnosti
vseh vasih prodajnih predstavnikov na
terenu;

* v realnem casu vidite tudi natan¢ne
lokacije, kdaj in kje so se te aktivnosti
zgodile;

® desno v kvadratku lahko vidite zbirni
pogled vseh aktivnih prodajnih pred- :

Promotion [sample] at Laguna Hotel, 5168 Sapien. St., Minnetonka. New York 19577, USA

kontroli svojih prodajnih predstavnikov !

i <MSalespod  Represeriaives Clents a

na terenu. V tej Stevilki si bomo pogle-

oL . " .~ dali predvsem funkcionalnosti iz to¢k 1 :
tehnologije pri prodaji oz. pospeSevanju . s .

. I Lot . do 3 iz prejSnjega odstavka, v naslednji :
prodaje v kombinaciji z aplikacijo Sales- | | 1 pa b eazali raslic M
pod je torej zlasti v tem, da je reSitev pri- Steviki pa bOmo prikazali raziicne moz-
. nosti obdelave in analize vseh podatkov

. pridobljenih s terena.
Razlogi za to so v tem, da aplikacija omo-
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stavnikov tega dne ter koliko trgovin so
do tedaj obiskali in koliko aktivnosti so
do tedaj napravili;

* preko “Inboxa” lahko komunicirate z
vaS§imi prodajnimi predstavniki na
terenu (lahko z vsemi naenkrat prek
oglasne plosée, lahko posami¢no ali
skupinsko) — enako pa lahko prodajni

predstavniki komunicirajo nazaj z vami
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glede konkretne naloge, trgovine, do-
godka ipd. — naéin prikaza je podoben

elektronski posti, vedno je zadnji dogo-

dek ali sporo¢ilo na vrhu.

® na vrhu “Inboxa” imate 4 razli¢ne fil-
tre prek katerih si lahko ogledujete vse

aktivnosti vseh vasih prodajnih pred-

stavnikov na terenu glede na:
- aktivnost; slika 2

- dolo¢en dan oziroma ¢asovno obdo-

bje; slika 3
- prodajnega predstavnika ali kupca;
slika 4

- mozno pa je dodati Se druge filtre.

slika 5
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¢ Vse dogodke, aktivnosti, obiskane trgovi-

ne, podatke, narocila, porocila, sporo¢ila,
slike itd. lahko gledate z vidika prodajnih
predstavnikov (slike 6, 7 in 8) ali kupcev

- (sliki 9 in 10).

Vse podatke si lahko oblikujete tudi v
obliki skupnih tabelarnih poro¢il, ki jih
lahko izvozite tudi v Excelov dokument
in potem naprej poljubno oblikujete in
analizirate (sliki 11 in 12).

. Ve¢ o razliénih mozZnostih obdelave in

analize vseh podatkov pa kot receno v
naslednji $tevilki revije InStore. ]

Kontaktni podatki
PROMO.FIL d.o.o0.
Klanec 11a,1291 Skofljica, Slovenija

www.promo-fil.com
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KLIKER = MARKETING

Nasa pamet (= kliker) je vedno na
“ON?”. Dovolite, da mi poskrbimo za

trzenje vasih izdelkov v Makedonij:

¢ In-store promocije in znamcenje

¢ Kreativni koncepti

¢ Strategija upravljanja blagovnih znamk
¢ Medijsko planiranje in zakup

¢ Graficno oblikovanje in “web design”

KLIKER MARKETING
e-mail: contact(@kliker.com.mk
www.kliker.com.mk




